To kolejny etap w moim biznesie

Ocena uzytkownikoéw: 5/5

Narcyz Kaminski, Wtasciciel firmy Sztuka Rodzinna

Sztuka Rodzinna to firma dziatajgca na polskim rynku od 2007 roku. Specjalizuje si¢ w dystrybucji takich
marek jak: Peter Pauper Press, GeePap, Lediberg, Paper-Oh, Helma, Fisher Space Pen, Paperblanks,
Moon&Light. W ostatnim jednak czasie firma wprowadzita swoja wlasng marke Narcissus,
ktéra prezentowaliSmy juz na naszych stronach. Dzi§ rozmawiamy z wlascicielem firmy
- Narcyzem Kaminskim, aby pozna¢ szczegdty zmian z ostatnich miesiecy.

Daria Kostera: Narcyzie ten rok to prawdziwa rewolucja w Twojej ofercie. Opowiedz naszym
Czytelnikom co si¢ wydarzylo?

Narcyz Kaminski: Witam serdecznie. Rzeczywiscie — co$ si¢ konczy, co$ si¢ zaczyna. M9j czas z Pukka
dobiegl konca, zajmuj¢ si¢ teraz absolutnie swoim projektem, ktory uosabia marka Narcissus.
Dla mnie jest to kolejny etap w biznesie, a to co najlepsze mam w gltowie 1 nogach.

No wlasnie - obecnie inwestujesz we wlasna marke Narcissus. Jaki to asortyment?

Generalnie pomyst na swoja marke miatem od dawna. Wykorzystatem zdobyte doswiadczenie na rynku
przy wprowadzaniu kotozeszytow projektowych, a zmiany zwigzane z dystrybucja byly dla mnie impulsem
do wprowadzenia tych projektéw w zycie. Ostatnie miesigce to byl bardzo szalony czas by zdazy¢
przed targami branzowymi, ale udato si¢!

Przy okazji dzigkuj¢ takze za zaufanie od wszystkich moich przyjaciot, kolegéw 1 partnerow biznesowych.
Obiecuje, ze bedg ich jeszcze pozytywnie zaskakiwal.

Narcissus to koncept rozwojowy. W obecnej fazie sa to zeszyty i kolozeszyty w oktadkach PP.
Brzmi prozaicznie, ale szczeg6ly tutaj sg wazne. Zastosowatem kilka innowacyjnych rozwigzan.

Prosz¢ zdradz nam czym si¢ one wyrozniaja na rynku?

Brakowato mi lekkosci w poprzednim projekcie, stad pomyst na okladki PP. Rynek oczekuje dobrego
produktu, w tadnym opakowaniu i uczciwej cenie. Taki wlasnie ma by¢ Narcissus. Zastosowanie samej
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oktadki PP ma bardzo duze znaczenie marketingowe, gdyz nie chcialem powiela¢ utartych schematow.
Kolory oktadek sg przez to bardzo atrakcyjne.

Jak przedstawia si¢ cenowo Twoja nowa oferta?

Tutaj dochodzimy do sedna. Podczas gdy konkurencja podnosi ceny, ja je obnizam. Bardzo zalezato mi
by produkt Narcissus charakteryzowat si¢ uczciwa ceng dla klienta sklepowego. Dlatego tez nie stosujemy
zadnych wabikéw marketingowych, dodatkow i innych udziwnien. Klient ma otrzymaé zawsze ta sama,
dobrg cen¢ za nasz produkt.

Dlaczego zdecydowales si¢ w rozwija¢ wlasnie galanterie papierniczg?

Mam w tym pasje. Paradoksalnie rynek papierniczy caly czas daje mozliwos¢ kreacji. A druga sprawa,
ze duze koncerny nie opanowaly tego rynku w sposob totalny i jest miejsce dla firm rodzinnych!
Mam nadzieje, ze $wiadomos$¢ tego bedzie wzrastala 1 firmy rodzinne beda si¢ nawzajem wspierac
1 promowac. To jest moja sita.

Narcissus to Twoja wlasna marka. Po wieloletnich doSwiadczeniach jako dystrybutor dolaczyles
do grupy producentow — skad taka decyzja?

Moja podstawowa zasada jest to, ze ciesze si¢ i pracuj¢ dla siebie. Nadszedt dla mnie czas by pokazaé

swoje pomysly. Zapraszam wszystkie firmy do wspotpracy i1 zachecam sklepy takze do promowania
mniej masowych produktéw. Tylko w ten sposob mozemy obroni¢ nasz rynek i nasze miejsca pracy.

JesteSmy po sezonie targowym — ktore produkty w Waszej ofercie znalazly szczegolne zainteresowanie
wsrod Twoich klientow?

Najwigksze zainteresowanie budzilty moje zeszyty w oktadce PP i kilka fajnych nowosci Snopake.
Snopake to takze moja nowa marka w portfelu.

Od wielu lat Twéj asortyment jest bardzo kolorowy. W tym roku neony takze sa modne?

Tak jak szukam kolorow w zyciu, tak licze, ze klienci polubig moje kolorowe produkty. Neon caty czas
jest trendy, ale w uzupelieniu mamy takze podstawowe kolory.



Czy w najblizszym czasie planujesz dalszy rozwoj swojej oferty?

Tak, wprowadzam takze kalendarze Scienne z markg Narcissus a takze nowe notesy. Sztuka Rodzinna stynie
z notesow. Uwielbiamy notesy w dobrym, markowym wydaniu.

Przewidujesz promocje dla klienta hurtowego?

Kazdy lubi promocje i sg one chlebem powszednim na rynku. W obecnej chwili promujemy tych,
ktérzy kontynuuja z nami wspotprac¢ z Narcissusem, jednakze dobry produkt we wilasciwej cenie
powinien sprzedawac si¢ bez dodatkowych impulsow.

W zwigzku z promocja marki Narcissus kazdej osobie, ktora polubi profil Sztuki Rodzinnej
na Facebook'u jako 200, 250, 300 itd. ofiarujesz prezent — co to bedzie?

Myslg, ze najpickniejszym prezentem w mojej ofercie sg notatniki Paperblanks. To beda upominki dla osob,
ktore nas polubity na Facebooku. Zapraszam na nasz fanpage!

Dziekuje za rozmowe.
Rozmawiata Daria M. Kostera
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